IM GESPRACH: THORSTEN DE JONG

Immer mehr Unternehmen dringen
ins Factoring, um ihren kurzfristigen
Liquiditdtsbedarf zu stillen. Mit Finyoz
steht ihnen nun eine neue Plattform
dafiir zur Verfiigung. \Wir kénnen das
wesentlich effizienter gestalten als die
Banken,” so Finyoz-Grunder Thersten
de Jong im Gesprich mit der Borsen-
Zeitung.

Vion Bjérn Godenrath, Frankfurt

Borsen-Zeitung, 612.2023
Der Factoring-Markt in Deutschland ist
riesig. Im vergangenen Jahr betrug er 372
Mrd. Euro, und es tummeln sich mehr als
100 Anbieter in der Spezialdisziplin
.Rechmungsfinanzierung fur Unterneh-
men®. Und mit Finyoz kommt jetzt ein
Srarr-up hinzu, das einen ganz besonde-
ren Zugang fiir Unternehmen und Inves-
toren anbietet.

.Wir haben Finyoz im vergangenen Jahr
gegriindet und seitdem eine Plattform ent-
wickelt, die den Prozess vom Onboarding
bis hin zur Auszahlung wesentlich effizien-
ter gestaltet, als Banken das mit thren Boni-
itsprifungen kénnten*, so Griinder Thors-
ten de Jong im Gesprach mit der Borsen-Zei-
tung. Konkret funkticniert das so, dass Fi-
nyoz Daten von Auskunfteien autematisiert
einspieltund so sehr schnell Scoring-Ergeb-
nisse erhalt—und dafiir auch ex ante keine
Priifgebiihren verlangt. Das verschaffe den
Liquiditéit suchenden Unternehmen die Frei-
heit, die sie brauchten, so de Jong.

Das Umfeld fiir Working Capital su-
chende Unternehmen hat sich mit der
Zinswende der Notenbanken verdunkelt.
Die Banken sind zurtickhaltender, Fintech-
Plattformen springen ein. Von einer Kre-
ditklemme kénne man noch nichr spre-
chen, aber es bewege sich wohl in diese
Richrung, sagt de Jong. Ob das eine klas-

Finyoz will deutschen
Factoring-Markt

aufmischen

Unternehmensgrinder setzt auf besonders effiziente
Scoring-Modelle fiir die Bonitdtseinschitzung

sische Fintech Opportunity ist, will er so
nicht sagen, aber: ,Unser Geschaft ist ge-
trieben von einem steigenden Liquiditéts-

werden von institutionellen und privaten
Investoren finanziert. Dass die Retail-Seite
einbezogen wird, ist schon etwas Besonde-

bedarf der Unternehmen. In Deutschland
und Osterreich ist der Markt fiir Rech-
nungsfinanzierung zuletzt um 20% jahr-
lich gewachsen Und da erst 10% der deut-
schen Unternehmen sowie 8,4% der éster-
reichischen Unternehmen Rechnungsfi-
nanzierung nutzen, ist nech viel Luft nach
oben, dass Unternehmen thr supply chain
financing’ effizienter gestalten.*

Finyoz ist mit threm Geschaftsmedell in
einem klassischen Velumenmarke tatig,
was sich auch in der Bepreisung zeigt: Die
Vermittlungsgebiihr betrigt 0,4% in einem
sowieso schon ven niedrigen Margen ge-
prigten Markt_Aufgezogen ist das als Platt-
form-Modell: Offene Ausgangsrechnungen

res, hatten die Pioniere dieser Plattformfi-
nanzierung wie Auxmoney sich doch vom
Growdfunding verabschiedet.

Man zielt auf Corporate Treasurer

Bei Finyoz ist das einfach als Méglich-
keit zur kurzfristigen Geldanlage konzi-
piert. Angelegt werden kann mit einem
Horizont von 14 bis 90 Tagen, womit man
primér auf Corporate Treasurer ziele, die
standig Gelder parken miissten, sagr de
Jong. Bis zu 6,75% an annualisierter Ren-
dire seien drin. Frither hirten die Treasu-
rer das iiber Liquiditatsfonds gemachrt,
aber das sei mit Ein- und Auszahlungsge-

bithren verbunden. Bei Finyoz fielen keine
Depot- eder Transakrionsgebihren an,
lediglich bei Auszahlung von angelegten
Geldern wiirden 2,50 Euro oder 0,02% der
Summe fallig. Eine Zusammenarbeit fin-
det mit dem Kreditversicherer Acredia
statt, der auf der Vertriebsseite behilflich
ist und eine Rickversicherung fiir die
Rechnungsfinanzierung von Unterneh-
men darstellt sowie eine Ausfallversiche-
rung bietet.

Finyoz ist bislang vorwiegend griinder-
finanziert, das klassische ,bootstrapping”
also. In einer ersten Kapitalrunde habe
man 10% an Investoren verkauft, und mit
Hochlauf der Plartform werde man sicher
eine Series A anstreben, so der Griinder.
De Jong kommt mit der Erfahrung von 20
Jahren in gréBeren Banken in das Facro-

Vor zehn Jahren begleitete
Thorsten de Jong erstmals
fr Banken das Factoring-
Geschift. Jetzt ist er unter
die Grinder gegangen und
will zeigen, dass der Zugriff
auf Liquiditat einfacher
gestaltet werden kann.

ring-Geschift, das er vor zehn Jahren erst-
mals begleitete und seitdem von dem Ge-
danken getrieben worden sei, wie der Zu-
griff auf Liquiditat einfacher gestaltet
werden kann. Eine wesentliche Antwort
liegt in den Scoring-Modellen, womir Fi-
nyoz nun den Beweis antreten kann, dass
sie das rarsdchlich besser kénnen als an-
dere Die Plattform nimmt heute den Ge-
schafrsberrieb auf.



Borsen-Zeitung
Im Gesprich Thorsten de Jong, Finyoz

Finyoz will den deutschen Factoring-Markt
aufmischen

Mit Finyoz geht eine Plattform an den Start, die mit ihren Scoring-Modellen gegen die
Konkurrenz punkten will. Und Anleger kénnen mit Geldern filr kurzfristige Ausleihungen

Rendite machen.

Der Factoring-Markt in Deutschland ist riesig. Im vergangenen Jahr betrug er 372
Mrd. Euro, und es tummeln sich mehr als 100 Anbieter in der Spezialdisziplin
"Rechnungsfinanzierung fir Unternehmen". Und mit Finyoz kommt jetzt ein Start-
up hinzu, das einen ganz besonderen Zugang flr Unternehmen und Investoren
anbietet,

"Wir haben Finyoz im vergangenen Jahr gegriindet und seitdem eine Plattform
entwickelt, die den Prozess vom Onboarding bis hin zur Auszahlung wesentlich
effizienter gestaltet, als Banken das mit ihren Bonititsprafungen kéinnten”, so



Grinder Thorsten de Jong im Gesprach mit der Bérsen-Zeitung. Konkret
funktioniert das so, dass Finyoz Daten von Auskunfteien automatisiert einspielt
und so sehr schnell Scoring-Ergebnisse erhalt - und dafiir auch ex ante keine
Prufgebiihren verlangt. Das verschaffe den Liguiditit suchenden Unternehmen die
Freiheit, die sie brauchten, so de Jong.

"Unser Geschiéft ist getrieben von einem steigenden (14
" Liquiditdtsbedarf der Unternehmen."

Thorsten de Jong

Das Umfeld fir Working-Capital suchende Unternehmen hat sich mit der
Zinswende der Notenbanken verdunkelt. Die Banken sind zuriickhaltender,
Fintech-Plattformen springen ein. Von einer Kreditklemme kénne man noch nicht
sprechen, aber es bewege sich wohl in diese Richtung, sagt de Jong. Ob das eine
klassische Fintech Opportunity ist, will er so nicht sagen, aber; "Unser Geschaft ist
getrieben von einem steigenden Liquiditatsbedarf der Unternehmen. In
Deutschland und Osterreich ist der Markt fiir Rechnungsfinanzierung zuletzt um
20% jahrlich gewachsen. Und da erst 10% der deutschen Unternehmen sowie 8,4%
der osterreichischen Unternehmen Rechnungsfinanzierung nutzen, ist noch viel
Luft nach oben, dass Unternehmen ihr supply chain financing effizienter
gestalten.”

Vermittlungsgebihr betragt 0,4 Prozent

Finyoz ist mit ihrem Geschaftsmodell in einem klassischen Violumenmarkt tatig,
was sich auch in der Bepreisung zeigt: Die Vermittlungsgebiihr betragt 0,4% in
einem sowieso schon von niedrigen Margen gepragten Markt. Aufgezogen Ist das
als Plattform-Modell: Offene Ausgangsrechnungen werden von institutionellen und
privaten Investoren finanziert. Dass die Retail-Seite einbezogen wird, ist schon
etwas Besonderes, hatten die Pioniere dieser Plattformfinanzierung wie Auxmaoney
sich doch vom Crowdfunding verabschiedet.

In Deutschland ist der Markt fiir Rechnungsfinanzierung zuletzt §6€
um 20% jahrlich gewachsen - und erst 10% der Unternehmen
» nutzen Rechnungsfinanzierung.
Thorsten de Jong

Bei Finyoz ist das einfach als Moglichkeit zur kurzfristigen Geldanlage konzipiert.
Angelegt werden kann mit einem Horizont von 14 bis 90 Tagen, womit man primar
auf Corporate Treasurer ziele, die standig Gelder parken missten, sagt de Jong. Bis
Zu 6,75% an annualisierter Rendite seien drin. Frither hatten die Treasurer das



Uber Liguiditdtsfonds gemacht, aber das sei mit Ein- und Auszahlungsgebihren
verbunden. Bei Finyoz fielen keine Depot- oder TransaktionsgebUhren an, lediglich
bei Auszahlung von angelegten Geldern wirden 2,50 Euro oder 0,02% der Summe
fallig. Eine Zusammenarbeit findet mit dem Kreditversicherer Acredia statt, der auf
der Vertriebsseite behilflich ist und eine Rickversicherung fir die
Rechnungsfinanzierung von Unternehmen darstellt sowie eine Ausfallversicherung
bietet.

Scoring-Modell soll den Unterschied machen

Finyoz ist bislang vorwiegend grinderfinanziert. In einer ersten Kapitalrunde habe
man 10% an Investoren verkauft, und mit Hochlauf der Plattform werde man
sicher eine Series A anstreben, so der Griinder. De Jong kommt mit der Erfahrung
von 20 Jahren in gréBeren Banken in das Factoring-Geschaft, das er vor zehn
Jahren erstmals begleitete und seitdem von dem Gedanken getrieben worden sei,
wie der Zugriff auf Liquiditat einfacher gestaltet werden kann. Eine wesentliche
Antwort liegt in den Scoring-Modellen, womit Finyoz nun den Beweis antreten
kann, dass sie das tatsdchlich besser kiinnen als andere. Die Plattform nimmt
heute den Geschéaftsbetrieb auf.



